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STRATEGIA COMERCIALA PE ANUL 2009

-sinteza-
POLITICA DE VANZARI :

Politica de vanzari pentru anul 2009 are ca obiectiv mentinerea (valoric) a vanzarilor de produse finite Carbochim, din anul 2008, respectiv o majorare cu cca.60% a vanzarilor de produse achizitionate conexe domeniului de prelucrari in care se utilizeaza produsele abrazive. Cifra de afaceri propusa a se realiza in anul 2009 este de 30.886.000 Lei.

Avand in vedere conditiile economice in care se prefigureaza desfasurarea activitatii in anul 2009 si in contextul structurii clientilor Carbochim, pe ramuri de activitate estimam ca, in cazul confirmarii prognozelor de scadere a productiei in cadrul sectoarelor industriale cifra de afaceri target 2009 poate sa fie diminuata cu cca. 30% , respectiv pana la valoarea de 21.700.000 lei.

POLITICA DE CONTRACTARE :
Tipuri contracte:

interne:


contracte tip Dealer:- contracte incheiate cu dealerii acreditati anual

contracte tip dealer –etapa monitorizare- contracte incheiate cu persoane juridice a caror potential financiar si logistic justifica integrarea acestora in sistemul de distributie Carbochim

contracte generale

contracte strategice – contractele incheiate cu clientii strategici. 

Clientii strategici sunt considerati:

· consumatorii mari pierduti in ultimii 5 ani 

· clientii care ruleaza din punct de vedere al structurii sortimentale, produse abrazive sau cantitati din aceste tipuri de produse care asigura un ciclu de vanzare al produsului mic si o valoare mare
· clientii din domeniile strategice ale economiei nationale si clientii cu bonitate ridicata (consumatorii mari pierduti in ultimii 5 ani;  din domeniile strategice ale economiei nationale si clientii cu bonitate ridicata

contracte de comision 
externe:



vanzare/ cumparare

comision

Corespunzator tipurilor de contracte aplicate se acorda urmatoarele  reduceri de pret:

1.reduceri comerciale – (remiza) – care se acorda- anual - in functie de valoarea vanzarilor nete.

Remizele se acorda in intervalul 1-22% pentru cifre de afaceri anuale de min 40.000  - 9.620.000 RON.

2.reduceri financiare- (scont) –care se acorda pentru plata la termen mai mic de 30 zile. Valoarea scontului variaza in intervalul 1%-3%.

Pentru contracte tip dealer se acorda posibilitatea  platii la un termen de 90 zile pentru o marfa solicitata in vederea crearii unui stoc tampon, care sa permita dealerului sa raspunda prompt cerintelor de pe piata.


POLITICA DE PRET:
-pentru contracte si comenzi se aplica preturile existente in catalogul de preturi Carbochim- in vigoare pe perioada derularii relatiilor comerciale,- respectiv acestea se negociaza in functie de cantitate (conform grilei din Politica de Vanzari) si  informatiile punctuale referitoare la concurenta din zona 

-pentru comenzile ocazionale se aplica coeficienti de majorare fata de pretul de catalog, in functie de cantitatea comandata(conform grilei din Politica de Vanzari).

POLITICA DE PROMOVARE:
-participarea la targuri se realizeaza direct sau prin intermediul dealerilor.

- participare directa la targuri externe pentru dezvoltarea pietei in zone externe favorabile.

-participare indirecta la manifestari expozitionale interne organizate prin CAMEX si ROMEXPO
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